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Grupo IDESA Petrogquimica

~ Compania Petroquimica Mexicana dedicada a la

producciony comercializacion de una amplia gama de
productos que a su vez son utilizados como materia
prima en la produccion de innumerables productos.

¢ La industria petroquimica en general - dentro de la
cual se insertan los productos de Grupo IDESA- se
caracteriza por ser una industria de Commodities.

+ Con mas de 45 anos de experiencia, se ha llegado a

convertirse en uno de los jugadores importantes de la

industria petroquimica nacionaly con una gran

presencia a nivel mundial, participando en las
siguientes lineas de negocio:



Empresas y Lineas de

Negocios

EMPRESA

PRODUCTOS

APLICACIONES

Industrias
Derivadas del
Etileno

ETANOL-AMINAS

PROPILEN-GLICOLES

ETILEN-GLICOLES

* X X X %

¥ %X X %

TEXTILES
FLUIDOS

AUTOMOTRICES
RESINAS
DESHIDRATADORES
DE GAS NATURAL
ADITIVOS
ALIMENTICIOS
COSMETICOS
CONSTRUCCION

Sintesis
Organicas

ANHIDRIDO FTALICO

PLASTIFICANTES

* X X %

RESINAS

PINTURAS

PLASTICOS

INDUSTRIA DEL CALZADO




Empresas y Lineas de

Negocios

EMPRESA PRODUCTOS APLICACIONES
* RESINAS
* PINTURAS
Derivados * ADITIVOS
Maléicos ANHIDRIDO MALEICO * ALIMENTICIOS
* LUBRICANTES
* DETERGENTES
POLIESTIRENO * APARATOS ELECTRICOS
o * JUGUETES
Poliestireno y POLIESTIRENO ALTO * CONSTRUCCION
Derivados IMPACTO, EXPANDIDLE, * CONTENEDORES
TODO USO * DESECHABLES
COPOLIMEROS *

EMPAQUES




peraciones de Exportacion
a diferentes Continentes

o

Cerca de un tercio de los ingresos de Grupo IDESA

provienen fuera de México




Grupo IDESA en China

e Inicio 80's
o Primeras exportaciones por

VOLUMEN EXPORTACION A CHINA .
Grupo IDESA oportunidad.

e Consolidacion a partir de 1996

o Nacio por la posibilidad de
colocar el producto a precios
competitivos

o Oportunidad de diversificar
mercados que aparentaban
tener un alto potencial de
crecimiento

o Estudio y entendimiento de la
cultura china

2006 e

B DERIVADOS de ETILENO




Comercio
MEX-ASIA (China)

No. Descripcion B Valor (USD)
1 Acido tereftalico y sus sales. 14,214,757
2 6-Hexanolactama (epsilon caprolactama). 6,818,058
3 Acrilicos o0 modacrilicos. 3,797,109
4 Polietileno de densidad igual o superior a 4. 3,276,023
5 Poli(cloruro de vinilo)(P.V.C.) obtenido por los procesos de polim. 2,750,175
6 Acrilicas o modacrilicas. 2,527,457
7 Etilenglicol (etanodiol). 2,322,183
8 Acrilicas o modacrilicas. 2,136,282
9 De acetato de celulosa. 1,380,514
10 |Polietileno de densidad inferior a 0.94. 1,133,963

Total: 43,030,818
% del tota las exportaciones hacia China: 949%%0
%o del total de las exportaciones: 1%

Fuente: ANIQ con informacion Secretaria de Economia




Comercio
MEX-ASIA (China)

Balanza del Sector Quimico (VALOR)

Diciembre-03

BLOQUE / PAIS VALIMP (USD) %  VALEXP (USD) %  BALANZA (USD)

NORTEAMERICA 7,772,636,468| 72.21 | 2,754,543,257| 56.72 | -5,018,093,211

ALADI 206,069,582 1.91 523,535,374| 10.78 317,465,792

UNION EUROPEA 1,515,377,188] 14.08 | 498,878,027] 10.27 [ -1,016,499,161

137,449,356] 1.28| 120,642,122] 2.48 -16,807,234

742,943,701] 6.90 | 259,852,180] 5.35| -483,091,521
181,785,196] 1.69 45,947,122] 0.95| -135,838,074

ENTRO AMERICA 8,403,639 0.08 236,253,235 4.86 227,849,596
380,463,974 3.53 462,480,288 9.52 82,016,314
10,763,343,908 4,856,184,483 -5,907,159,425

Fuente: ANIQ con informacion Secretaria de Economia



Comercio
MEX-ASIA (China)

Balanzas en Valor México vs. China Sector Quimico

Millones de LUISD 0
Importaciones {5 155.1 180.6 181.2 181.8
Exportaciones 2.8 7.0 13.0 203 45,9
Balanza -117.3 -148.1 -162.6 -154.9 -135.8

Mill USD
200
150
100

1999 2000 2001 2002 2003
O Importaciones B Exportaciones mBalanza

Fuente: ANIQ con informacion Secretaria de Economia



Comercio
MEX-ASIA (China)

Produccion de Quimicos a nivel mundial en 2002:

1,422,000 millones de dolares

_ Otros
A. Latina 50/ UE

4% 30%

Asia
14%

Europa Oeste

Japon 20/,

13%

Europa CyE
4%

USA

28%

Fuente: ANIQ



Factores de Exito -
Vision
+ Grupo IDESA fue emprendedora en comercio con
Asia

+ Participacion de Ila empresa en cupulas,
asociaciones y organizaciones involucradas en el
comercio exterior

+ Capacitacion del personal para el conocimiento de
los mercados de exportacion, en esta caso el
asiatico

+ Presencia en diversos foros que permiten fortalecer

relaciones, crear y mantener una red de negocios
eficiente




Factores de Exito -
Internos

+ Procesos Competitivos

+ Empresa Certificada
+IS0 9000 - 2000
+ Responsabilidad Integral
+ Industria Limpia

+ Productos de Calidad

+ Experiencia en la preservacion de nuestros
productos

+ Post-venta




Factores de Exito -
Negociacion

+ Contacto directo con el mercado

+ Companias comerciantes “Traders”

+ Comprension de la negociacion asiatica y
cultura

+ Precio competitivo
+ Condiciones de Venta (CARTA DE CREDITO)
+ Disponibilidad de producto

+ Tiempo de Entrega

+ Condiciones de embarque




Factores de Exito -
Logistica Nacional

+ Costo del transporte

+ Origen (localizacion geografica) de Ila
mercancia a destino del puerto

+ Tipo de transporte domeéstico
+ Tiempos de transporte vs. Costo

+ Condiciones del transporte vy equipos
disponibles

+ Manejo eficiente de documentacion vy
tramites




Factores de Exito -
Logistica Maritima

+ Puerto a destino final

+ Frecuencia e Itinerarios del transporte
+ Confirmacion de espacio

+ Tiempos estimados (ETA’s) de llegada al puerto
de salida y al de llegada

+ Tiempos de travesia

+ Manejo eficiente de documentacion y tramites




Factores de Exito -
Acciones después de la Venta

+ Recopilacion de documentos

+ Presentacion de documentos

+ Comunicacion continua con el cliente

+ Reuniones con el comerciante y cliente

+ Relaciones de largo plazo




Conclusiones

a apertura comercial, el descenso de aranceles y la
desregulacion de China, plantean oportunidades para
los exportadores mexicanos en lo referente al acceso a
mercados

+ El desarrollo similar entre China y México como
economias emergentes es una oportunidad mutua
para establecer alianzas estratégicas.

+ Aprovechar las oportunidades que se crean con los
tratados de libre comercio de México con diversas
regiones para comercializar diferentes productos,
haciendo uso de las ventajas logisticas.



Ing. Patricio Gutiérrez Fernandez

pgutierrez@idesa.com.mx
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